
CAREP CLUB SALUTE
Presentazione Farmacie Affiliate



Tecnologia: 
applicazione funzionale 
alla soluzione di un problema, 
in una modalità nuova 
rispetto all’attuale 
generazione di lavoratori

Strategia
Organizzativa
Imperativo averla!
Guidata dai dati!
Si adatta velocemente alla 
realtà che cambia



CREAZIONE DI 
VALORE AL CLIENTE

CONTRIBUTO DELLE
 PERSONE

MIGLIORAMENTO 
CONTINUO

LOTTA AGLI SPRECHI
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tempi 
di attesa

Movimento
di prodotti

sovrapproduzione

difetti 
ed errori

scorte eccessive

processi 
superflui

Movimento
di persone

LOTTA AGLI SPRECHI





Di cosa si tratta? 
software in cloud per il riordino automatico dei farmaci al grossista

ANALIZZA

OTTIMIZZA

PERSONALIZZA

RESTITUISCE



E inoltre:

• migliore impiego dell’operatore  (automazione operatività ripetitiva)

• Maggiore reperimento contingentati

• razionalizzazione del magazzino

• riduzione % sospesi

Obiettivo vero del Carep
Trasferire il «volere del titolare» ad una macchina,  

che esegue alla lettera il compito che gli viene assegnato,

tendendo sempre al miglioramento, con un criterio razionale



GESTIONE

ORDINI

Quanto fa risparmiare Carep alla Farmacia

CLIENTI

MAGAZZINO

Mancate vendite

Risorse Umane 
spese meglio

Gestione 
Grossisti Alternativi

Reperimento
Contingentati

Equilibrio con 
Ordini a Ditta

Coerenza razionale 
scorte ordinate

Più tempo da 
dedicare a loro

Riduzione Sospesi

Miglior servizio

Razionalizzazione e/o 
Diminuzione

Meno costi 
di Gestione

Razionalizzazione delle 
Operazioni di Carico



Come Funziona

Fasi 2 e 3 impostate da Club Salute

Ricezione dati di vendita 
e di movimentazione 

dalla farmacia

Calcolo continuo dei 
fabbisogni e creazione 

carrello d’acquisto

Adeguamento sconti 
quantità e condizioni 

commerciali

Invio ordini a tutti 
i grossisti

Riposizionamento dei 
mancanti per l’ordine 

successivo

01

PRE-ORDINE

03

INVIO

0402

FABBISOGNO

05

ADEGUAMENTO 
MANCANTI

Disponibilità vince 
su condizione



Q

8 Pz 8 Pz4 Pz 4 Pz

Min 

Max 8 

5

Anni

8 Pz

Il Contachilometri delle vendite: più è alta, 
maggiore sarà la vendita complessiva nel periodo. 

Tutti gli acquisti sono scelti partendo da questo 
parametro.  

Nel decidere se effettuare o meno un acquisto, 
noi ci chiediamo: 
«ma questo prodotto quanto si vende?»

Mesi Giorni

La costruzione della VMG in CAREP è basata sui periodi: 
VMG ponderata rispetto a quando è stato l’evento e con quante ricorrenze. 

Ciò permette di identificare i minimi e massimi entro cui si muoverà il riordino.

In seguito, attraverso indagini statistiche di ricorrenza dell’evento, sarà possibile identificare il tasso di 
rischio di rottura di stock o di sovraccarico di magazzino, così da determinare il fabbisogno definitivo.

Vendita Media Giornaliera (VMG) 
la prima chiave del funzionamento di Carep



Cosa succede al primo ordine
• Niente di strano! Va tutto in 

automatico e arrivano le solite casse

• Se vedete errori, i tecnici carep sono 
a disposizione al cellulare

• Usare il vademecum pubblicato su 
Help Center Farmacisti

• GUARDARE LE REPORTISTICHE e 
interagire sempre con i tecnici!!!

Trasmissione ordine

Bilanciamento Acquisti

Target fedeltà / Best Price

Stima Fabbisogni

Ricerca mancanti fino a 10 volte al giorno

Orario di riordino



Reportistica settimanale via mail



Come Si Attiva

RICHIESTA 
INFORMAZIONI

INCONTRO 
CONOSCITIVO CON 

LO SPECIALISTA 
DEDICATO

ATTIVAZIONE 
FLUSSO DATI

Attivazione 
trasmissione 
dati farmacia

SETTAGGIO 
IMPOSTAZIONI

FASE 
SIMULAZIONE

Per questa fase 
CAREP registra 
e confronta gli 
ordini Farmacia 
a quelli CAREP

Attivazione 
completa 

del sistema

CAREP

- Richiesta a CS → appuntamento Carep con Fcia → Contratto Carep + Fcia

- Tecnici Specialisti Carep Dedicati

- Articoli informativi su Club Salute Help Center Farmacisti
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CAREP CS – Canone Annuale
La quota mensile del canone annuale verrà fatturata mensilmente 
con la terza decade di fatturazione, trascorsi 3 mesi dall’attivazione.

Per l’Affiliato che avrà superato la fedeltà del 70%: 
sconto del 25% sul canone. 

Per il Cliente che avrà superato la fedeltà del 50% : 
sconto del 10% sul canone. 

+FEE SERVIZIO HOSTING
L’Affiliato dovrà pagare una fee annuale di importo pari a 500€
oltre IVA in un’unica soluzione.
Il Cliente dovrà pagare una fee annuale di importo pari a 600,€
oltre IVA in un’unica soluzione.

In caso di mancato raggiungimento dei propri fatturati annuali da acquisti presso Unico, sia le Affiliate che le Clienti dovranno integrare il canone per l’anno di riferimento, 
mediante corresponsione della differenza a raggiungere gli importi oggetto della Colonna appartenente al loro scaglione della Tabella, senza lo sconto, restando inteso che il 
canone rimarrà ordinario fino al rinnovato raggiungimento della percentuale stessa.
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